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EDITOIRIAL

Estimado Cliente,

El 24 de abril de 2001 IBM anuncié la adquisicion de Informix Software, la divisién de bases de datos de Informix
Corporation.

Seis afios después Vmark Francia asume el reto de revitalizar el mercado Informix, al igual que anteriormente lo
habia hecho para la linea de IBM U2 (UniVerse/UniData). Vmark Francia organiz6é un seminario en el hotel Pershing
Hall de Paris, para informar a todos los Clientes y Asociados de negocios de IBM Informix.

Por otra parte, las noticias que vienen de la mano de nuestro también Partner Sun Microsystems, son igualmente muy
buenas. El mes pasado, Vmark Software Espafia y Soft Team Systems en colaboracion con Sun Microsystems
anunciaron SINCRHOS, una solucién ideal para entornos sanitarios, que 0s presentamos en esta newsletter.

En la seccion “Comparta Con Nosotros Sus Experiencias” ustedes también descubriran cémo organizar una campafna

co-financiada a nivel nacional.
Pablo Fuertes

Director General
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productos de IBM Data Management. CHEETAH IS CUMING

Este afio, Vmark Francia, por su profesionalidad dhifshbrfing ek A
y su entusiasmo, se ve encargado de relanzar T e e i e . —=

esta linea de negocio. _
=+ Learn more

El 23 de Mayo, Vmark organizd un evento Informix para presentar IDS CHEETAH en el hotel Pershing Hall de Paris.

En julio de 2001, la organizacién de bases de =

datos de Informix se integréo en la linea de GET REQDY ﬁ
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U2 NEWS

| i En el Spectrum International Magazine, Susie Siegesmund, Directora de
7 b la unidad de negocio U2 a nivel mundial, habla de la estrategia de IBM en

p lo que se refiere a los productos UniData y UniVerse (U2).

Ell.';'r.hR.s'u.HaS:‘lpgegmﬂ myv  También, explica lo que significa SOA aplicado a los productos U2 en
particular, y a los entornos MultiValue en general.

Para leer el articulo (en inglés), pinchar en la imagen de la izquierda.
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SOF TEAM Y VMARK SOFTWARE ESPANA ANUNCIAN

SINCRHOS

—-j' ‘ LA SOLUCION PERFECTA

—— PARA ENTORNOS SANITARIOS

“Soluciones expertas

para la administracién

de centros sanitarios
y asistenciales”

Toni Pensado Sarabia y Andrés Ortega Hernandez iniciaron hace mas de 15 afios su andadura
en el propésito de ofrecer al mercado soluciones expertas para la administracion de centros
sanitarios y asistenciales de diferentes tipos.

Hoy SINCRHOS se ha convertido en un proyecto que redne las voluntades estratégicas de SOFT TEAM SYSTEMS, S.L.,
Vmark Software Espafia y SUN Microsystems para conseguir un paquete estratégico con garantias de éxito.

SINCRHOS es una solucion agil y ergondmica que contempla todas las areas de gestion hospitalaria de los

establecimientos del sector de la salud. La solucion esta basada en la base de datos IBM UniVerse,  “apjicaciones
sistema de gestion de bases de datos relacionales dirigido a desarrollar e instalar aplicaciones de gestion ge gestion de alto
de alto rendimiento. UniVerse suministra a los usuarios una mayor flexibilidad en el desarrollo,  rendimiento”
recuperacion y memorizacion de los datos, ayuda a eliminar los datos redundantes y el uso excesivo de los

recursos.

“Un_ buen numgro de Un buen namero de clientes confian a SINCRHOS la gestion de su actividad, por lo que son
clientes conﬁar_w/a muchos los usuarios que dia a dia dan sentido a las constantes mejoras que alimentan esta
SINCRHOS la gestion de solucién.
su actividad”

Otra parte importante del éxito en el resultado, que se materializa en SINCRHOS, esta basada en la
buena eleccién del equipo de profesionales que han venido aportando conocimiento, dedicacion y
esfuerzo para que el resultado sea Gptimo. Sin la participacion activa de todos ellos no hubiera sido
posible, nos ha comentado Andrés Ortega.

“Dedicacién y
esfuerzo para que el
resultado sea optimo

La utilizacién de disciplinas como la IPO (Interaccién Persona Ordenador) y la DCU (Desarrollo Centrado en el Usuario) en que el
usuario participa activamente en las fases de disefio, también son clave para conseguir un buen resultado.

El resultado es hoy una solucion contrastada, robusta, eficaz y &gil que sus usuarios valoran y avalan.

Leer mas sobre SINCRHOS
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CO-MARKETING

COMPAIRTA CON NOSOTROS SUS EXIPERIENCIAS

¢ Tiene alguna noticia interesante que le gustaria compartir? ¢ Hay alguna informacion que le gustaria publicar?
Esta seccion es para Usted. Por favor contactenos y haremos todo lo posible para incluirlo en nuestra préxima newsletter.

¢ Quiere saber como aprovecharse de los programas de co-marketing?

Satisfaccion por el trabajo bien hecho e ilusion en este nuevo proyecto, es quiza la frase que mejor define el proyecto
conjunto de Marketing para SINCRHOS, segun Toni Pensado Sarabia, Administrador Gerente de SOFT TEAM
SYSTEMS, S.L.

Usted también puede aprovecharse de los programas de marketing conjuntos con Vmark, quien le ayudara a
desarrollar una camparia a nivel nacional e internacional, co-financiada con uno de nuestros Partners, IBM
y Sun Microsystems.

Las acciones de generacion de demanda en las que es posible invertir los fondos de co-marketing son las siguientes:

e Telemarketing
e E-Marketing
e Marketing Directo

® Eventos

Las proposiciones de acciones gque nos entreguen seran sometidas a un proceso de evaluacion detallado antes de
poder dar la aprobacion de inversion de fondos con el Partner.

Contacte con nuestro Departamento de Marketing:

VMARK EN EUROPA

MADRID

C/ Basilica, 19 - 9°- B
28020 Madrid
ESPANA

TIf: 00 34 91 556 29 51
www.vmark.es
info@vmark.es

BARCELONA

C/ Rosell6, 34 - 3° - 22
08029 — Barcelona
ESPANA

TIf: 00 34 93 419 13 99
www.vmark.es
info@vmark.es

marketing@vmark.es

FRANCIA

32 Rue Arago

92800 — Puteaux
FRANCE

TIf: 00 33 1 5523 02 20
www.vmark.fr
inffo@vmarksoftware.com

INGLATERRA

John Eccles House
Robert Robinson Av.,
Oxford Science Park
Oxford, OX4 4GP
UNITED KINGDOM

TIf: 00 44 0 18 65 33 80 54

www.vmarksoftware.co.uk
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ALEMANIA

Bismarkstrasse 6

74072 — Heilbronn
GERMANY

TIf: 00 49 7131 9190 315
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